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Forever daily™ | Art 439
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Vital5® | Art 456
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1,000 CC (DA)
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Forever Aloe Vera Gel™ | Art 715
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0,101 CC (DACH)
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THE ALOE VERA COMPANY



CASE CREDITS

ENTSPRICHT CA.

D/A CH
» Fur Endkunden (Verkaufspreis) € 280 Fr. 397
* Fir Neu-FBOs (-5 %) € 266 Fr. 377
» Ab Assistant Supervisor (-30 %) € 196 Fr. 277

¥
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ITE FUR DEINEN
GESCHAFTSERFOLG
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4 CC - DEIN MONATLICHER A TIVSTATUS

Eigenverbrauch

der Produkte

Sei selbst ¢ as “rodukt cer Proculkdte!




4 CC - DEIN MONATLICHER A TIVSTATUS

Aufbau von
Endkunden

Telle deine Begeisterung fur die
~orever-“rocu<ie mit anderen!




DEIN MONATLICHER

SPONSERN VON FBOS

e Gewinne andere Menschen, die, wie du, von den
hochwertigen Forever-Produkten uberzeugt sind

e Gewinne andere Menschen, die ebenfalls das
Forever-Geschaft arbeiten mochten

e Stelle innen die Forever-Geschaftsidee vor

Sponsern

von FBOs

Telle
Mmit anderen!

¥
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EMPFEHLUNGSMARKETING

funktioniert’s ...

¥
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STAMMKUNDIN ,, TINA*

® [ina bezieht seit einigen Monaten
Forever-Produkte von dir

® [ina ist begeistert von den Produkten
und eine zufriedene Kundin

FOREVER



EINHOLEN

e Frage nach Empfehlungen 4w
e Hilf deiner Kundin auf die Sprunge
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EMPFEHLUNGEN

11 Kennst du jemanden, dem sehr an seinem inneren
und aulBBeren Wohlbefinden gelegen ist?

21 Kennst du jemanden, der gern gesund 5 Kilogramm
abnehmen mochte”

3l Kennst du jemanden, der sich fur gesunde
Hautpflege interessieren wurde”

4] ...

¥

FOREVER



EMPFEHLUNGEN GEBEN

Tina
Sabine, beste Freundin, treibt gern Sport
Stefan, Nachbar, treibt gern Sport
Frauke, gute Freundin, mochte gern abnehmen

Klaus, Kumpel mochte mehr fur seine Fitness tun

Jutta, Sekretarin auf Arbeit, ist schminklbegeistert

FOREVER



NEUE KUNDEN

Tina
Sabine, beste Freundin, treibt gern Sport
(9 Stefan, Nachbar, treibt gern Sport
9 Frauke, gute Freundin, mochte gern abnehmen

Klaus, Kumpel mochte mehr fur seine Fitness tun

) Jutta, Sekretarin auf Arbeit, ist schminkbegeistert

¥
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STAMMKUNDIN ,,SABINE*

e Sabine bezieht seit einigen Monaten
Forever-Produkte von dir

e Sabine ist begeistert von den Produkten
und eine zufriedene Kundin
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EINHOLEN

e Frage nach Empfehlungen 4w
e Hilf deiner Kundin auf die Sprunge
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EMPFEHLUNGEN GEBEN

NEUE KUNDEN
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EMPFEHLUNGEN

e Durch deine Stammkundin ,, Tina"“ hast du
mehrere Empfehlungen bekommen

e Aus diesen Empfehlungen wurden ebenfalls
zufriedene Kunden — ,Sabine” und ,Max"

® Du hast einen Umsatz von 500 Euro generiert
10 % des Umsatzes, sprich 50 Euro,
reinvestierst du in dein Geschaft

FOREVER



DES UMSATZES

e Mach deiner Kundin Tina ein Geschenk W
e Ein Dankeschon fir die Empfehlungen |

FOREVER



1

e Deine Kundin Tina freut sich riesig Uber dein Geschenk

* Du bekommst welitere Empfehlungen

¥
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JETZT?

2

e [ina ist neugierig geworden und mochte mehr uber
das Forever-Geschaftsmodell erfahren

e Du erklarst Tina das Forever-Geschaft — Du hast
einen neuen Geschaftspartner

¥

FOREVER



: A\ Meine zufriedene TL Meine zufriedene
AR Kundin Tina &% Kundin Sabine

Mein Umsatz aus
den Empfehlungen

SDABIDAD

Neuer zufriedener

5 Empfehlungen

von Tina 5 Empfehlungen | Kunde Max
von Sabine
EMPFEHLUNGSMARKETING ¥
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