The
Aloe Vera

Company FOREVER®

Registre-se como Distribuidor Forever em Portugal i|i )



Utente
Font monospazio
Registre-se como Distribuidor Forever em Portugal

Utente
Font monospazio

Utente
Font monospazio

Utente
Font monospazio

Utente
Font monospazio

Utente
Font monospazio

https://goforever.pt/ref/490000101673

Na Forever, acredito que oferecemos o melhor plano

de remuneracao do mundo; recompensa voceé pelo seu
trabalho e compromisso com a construgao e gestao

do seu proprio negocio. Como empresario, € muito
importante que vocé tenha clareza sobre o0 que deseja
alcancar no seu negécio Forever. Seja ambicioso no seu
estabelecimento de metas. Ha aqueles que sonham, ha
aqueles que encaram a realidade e ha agueles que optam
por transformar seus sonhos em realidade.

O planejamento € um ingrediente fundamental do
sucesso. Aproveite o tempo para trabalhar com seu
patrocinador para definir metas e fazer um plano
para alcanga-las. Comece agora. Nunca houve um
momento melhor. Siga os passos descritos nas
paginas seguintes. Vocé sera bem sucedido!

Eu realmente desejo-lhe tudo de bom e estou
ansioso para conhecé-lo na sua jornada Forever.
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Guia do Sucesso

01. Acreditar
Empresa;
Produtos;
Marketing multinivel;
Em vocé mesmo. 04. Agir
Seguir o “Ciclo do Sucesso”
02. Aprender Forever;
Plano de Marketing;
Sobre 0s produtos; 05. Conquistar
Materiais de apoio; Sucesso profissional;
Experiéncia de outras pessoas. Qualidade de vida:
Reconhecimento;
03. Investir Tempo livre;
Tempo; Dinheiro;

No seu treinamento. Seus sonhos.



1. Acredit®®

1.1. NA EMPRESA,;
1.2. NOS PRODUTOS;
1.3. NO MARKETING MULTINIVEL,;

1.4. EM VOCE MESMO. -




Sede da Forever Living Products -

Y _- M. em Scottsdale, Arizona/EUA
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Desde a sua fundacao em maio

de 1978, a Forever tem obtido um
crescimento espetacular, ja tendo
ultrapassado a marca de 2 bilhoes de
ddlares em vendas no mundo.




Acreditar

Grande aceitacao em todo o mundo.

+ Qualidade reconhecida pelo selo do Aloe Vera
Science Council.

+ Qualidade garantida pelos selos Kosher e Islamico de
aprovacao.

+Nenhum produto é testado em animais (selo Leaping
Bunny).



Acreditar

+ Produtos diretamente '@a fabrica para os
consumidores.

+ Margens dos intermediarios e custos que iriam para
propaganda ficam com o FBO.




Acreditar

PERSISTENCIA
COMPROMETIMENTO
+ Alcancar seus sonhos so depende de voce.

+ Pessoas no mundo inteiro ja conseguiram

resultados incriveis.



ACREDITE EM

VOCE.




2. Aprende®

2.1. SOBRE 0S PLANOS DE MARKETING;

2.2. SOBRE PRODUTOS;

2.3. COM 0 MATERIAL DE APOIO;

2.4. COM A EXPERIENCIA DE OUTRAS PESSOAS.
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Para apresentar a oportunidade Forever a outras
pessoas, voce precisa conhecer profundamente:

+ PLANO DE MARKETING;
+ POLITICAS DA COMPANHIA.



-

npareca aos treinamentos de produtos;

+ Informe-se sobre eles por meio dos materiais oficiais da
empresa: revistas, catalogos, videos e folhetos.



' ‘ ! Aprender

A Forever oferece uma extensa lista de materi?l de apoio
oficial. Use somente o material oficial para aprender e
divulgar a oportunidade e os produtos Forever.
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Aprenda com os resultados que outras pessoas
obtiveram, tanto no uso dos produtos como no Plano
de Marketing.
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3. Tnwestt®

F

3.1. SEU TEMPO;
3.2. EM SEU TREINAMENTO.




+ Inicialmente, invista seu tempo de acordo com suas
necessidades e disponibilidades;

+ A medida que vocé aumenta o tempo, a possibilidade
de patrocinar novos FBOs aumenta, fazendo sua rede
crescer e gerar lucros gradativos;

+ Quanto mais tempo vocé dedicar, mais rapido vocé
podera construir uma equipe forte e estruturada para
obter resultados.




QUANTO MAIS
TEMPO VOCE
DEDICAR,
MAIS RAPIDO

VOCE PODERA
ALCANCAR
SEUS
OBJETIVOS.




Investir

E'n,ww ’

+ Aprenda tudo sobre 08 produtos;

+ Aprenda tudo sebre o Plano de Marketing;

+ Agende encontros com seu patrocinador para que ele Ihe
dé suporte adicional;

+ Compareca as reunioes;

+ Seja pontual e participativo.



O Ciclo do Sucesso Forever € um conjunto de acoes que
ajudara voceé a desenvolver seu negocio Forever de maneira
sdlida e segura.

Aprenda os 10 passos do Ciclo e torne-os parte integrante
do seu dia-a-dia.



Giclo do Sucesso https://goforever.pt/ref/490000101673

+ Escreva as suas metas para alcangar o proximo nivel
desejado no Plano de Marketing;

+ Defina e anote sua metas no curto, medio e longo prazos;

+ Revise suas metas mensalmente.
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Ciclo do Sucesso

Gere os 4CC de volume e mantenha-se sempre ativo!

+ Use 0s produtos;
+ Compartilhe os produtos;

+ Patrocine novos FBOs.



Ciclo do Sucesso

CE E SEU PRINCIPAL CLIENTE.

+ Usando os produtos vocé conhece seus beneficios;

+ Para ter credibilidade ao recomendar os produtos, €
fundamental que vocé os esteja usando regularmente;

+ Isso desenvolvera sua confianca nos produtos e na forga
da Aloe Vera.



Ciclo do Sucesso

Promova reunioes de produtos para:
+ Treinar seus novos FBOs sobre os produtos;
+ Desenvolver sua base de clientes;

+ Gerar novos patrocinios;

+ Aumentar seu volume de CCs pessoal.

Promova reunioes de oportunidade;

Comente em encontros casuais com amigos;
Venda a clientes novos e antigos;

Dé produtos de presente;

Comente sobre os produtos com todas as pessoas

que puder;

Tenha por escrito sua lista de clientes e:
+ Entre em contato mensalmente para que fagam novos pedidos;
+ Esteja sempre disposto e pronto para atendé-los;

+ Informe-0s quando os novos produtos forem lancados.



ALGUMAS
PESSOAS
GASTAM TEMPO
E ESFORCO

TENTANDO
REINVENTAR A
RODA.




Ciclo do Sucesso

Mantenha as coisas simples.

Siga as técnicas ensinadas
nos treinamentos e em seu Guia do Sucesso.




Ciclo do Sucesso

Disciplina para @as reuni

4

+ D& apoio aos pe'stra
+ Seja participativo;

+ Figue atento as duvidas € as necessidades de seus
convidados.




Ciclo do Sucesso

+ Cologue todos 0s seus contatos;

+ Nao faca pré-julgamentos;

+ Peca indicagdes aos contatados e expanda sua lista;

+ Faca uma lista inicial de pelo menos cem nomes.




Ciclo do Sucesso

+ Peca ajuda a seu patrocinador; -‘ :

+ O objetivo € marcar um encontro de negocios;

+ Entusiasmo € contagiante!

+ Insista em conseguir um encontro pessoalmente:
+ Saiba tudo sobre seu potencial patrocinadO'

+ Se seu contato for casado, convide o casal

+ Contate sua lista quente e sua lista fria; - f @

r\ ¥

Lista quente: amigos, familiares, vizinhos, colegas eIc o
Lista fria: pessoas que vocé nao conhece. 088
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+ As pessoas compram voceé antes de comprara ™
oportunidade;

+ Este € um negdcio de pessoas € para pessoas;

+ Apresente a seu contato uma oportunidade de melhorar
significativamente a qualidade de vida dele!



CONTATE CEM,
PATROCINE DEZ

E DESENVOLVA
UM CAMPEADO.




Marque reunioes para apresentacao
da oportunidade Forever e para
apresentacao dos produtos.




Dicas para uma boa
reuniao:

+ Escolha um lugar calmo,
sem distracoes;

+ Use sempre materiais
oficiais de apresentacao;

+ ldentifique e enfatize
OS principais interesses
de cada potencial
patrocinado;

+ Seja breve;

+ Quando o objetivo estiver
alcancado, pare de falar;

+ Pratique e assista a
apresentacoes de seu
patrocinador, antes de
apresentar.

Ciclo do Sucesso
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Conte sempre:
+ Sobre sua experiéncia;

+ Os desafios pelos quais
Passou na vida;

+ O que te atrai no Marketing
Multinivel;

+ Como foi sua introducao a
Forever;

+ Sua visao de como esta
oportunidade mudaria sua
vida;

+ O que voceé deseja
conquistar;

+ Porque é tao importante
para vocé conquistar seus
sonhos.



Ciclo do Sucesso




Ciclo do Sucesso
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+ Deixe materiais oﬂmam empresa GOMm as Pessoas que
participarameda reuniao, '

+ Faca o acompanhamento até 48 horas depois da
reuniao. Este € o momento ideal de fazer um fechamento,
caso ainda nao o tenha feito na reuniao;

+ Quando o obijetivo estiver alcancado, pare de
falar. Caso nao consiga um fechamento no primeiro
acompanhamento, troque o material de apoio que deixou
e margue um proximo.




Ciclo do Sucesso

Lidue

Use sempre a formula

PPP

+ Eu entendo o que vocé esta a PENSAR...
+ Eu também PENSAVA assim...
+ Mas o que eu PERCEBI ¢ que...



MUITAS
PESSOAS
DIZEM NAO,

NA VERDADE
QUEREM DIZER:

AINDA NAO
ESTOU PRONTO.

—ntre novamente em
contato com estas pessoas
a cada trés meses.




Ciclo do Sucesso

+ Agende uma reuniao de treinamento para seu Nnovo
patrocinado;

+ Explique o Plano de Marketing e politicas da empresa;
+ Ajude-0 a criar um plano para os 30 primeiros dias;

+ Estabeleca metas para que ele alcance o nivel de
Supervisor;

+ Ajude-0 a criar uma lista geral de contatos e faca os
primeiros contatos com ele;

+ Participe de reunides de produto para convidados dele;
+ Mantenha-o motivado sempre;
+ Ensine o Ciclo do Sucesso Forever;

+ Lidere pelo exemplo.



PESSOAS VAO
AONDE SAO
QUERIDAS,
PERMANECEM
ONDE SAQ

CUIDADAS E
SO CRESCEM
QUANDO SAO
CULTIVADAS.




Ciclo do Sucesso

: i \ ‘ €
+ Incentive seus novos FBOs a comecarem com 2865,

+ Ensine seu patrocinado a preencher o formulario'@de
pedido € o contrato de pa’?!:lmo ‘ ,_

L.
+ Mantenha um controle do‘Trelnamento e desenvol\nmento

de.cada.um, — )
+ Acompanhe o volume mensal de cada um; i

+ Mantenha contato diario ou semanal, de acordo com a
necessidade;

+ Oriente seus patrocinados a atingirem metas;

+ Faca treinamentos periodicos sobre o Ciclo para sua rede.




OFERECA TODO
O SUPORTE
NECESSARIO.

Mantenha-os treinados

e motivados e vocé -
Muito mais chances

‘era
de

desenvolver um campeao!




Ciclo do Sucesso

+ O que vocé faz fala mais alto do que aquilo que vocé diz;
+ Aprenda, pratique, ensine e, depois, ensine a ensinar;

+ Pratique as etapas do Ciclo do Sucesso Forever em seu
dia-a-dia;

+ Ensine-o0 a todos seus novos patrocinados.




ENSINAR PELO
EXEMPLO NAO
= A MELHOR

FORMA DE
ENSINAR, E A
UNICA.




+ ATITUDE:;
+ CONSISTENCIA;
+ PERSISTENCIA.




+ ler sua agenda
comprometida diariamente
com O seu negocio;

+ Disciplina e dedicacéo;
+ Etica e honestidade;

+ Sintonia com a politica da
empresa;

+ Liderar pelo exemplo.



Ciclo do Sucesso

+ Nao desistir;

+ Desejo e foco na conguista de seus objetivos;

+ Priorizar as atividades para seu sucesso.




Qualidades

+ Pagar o preco do sucesso
(esforco e dedicacao);

+ Habilidade de aceitar e
entender mudancas;

" + Foco em sua visao de futuro;

+ Sempre defender o seu
negocio Forever e a propria
companhia;

+ Ser fiel a sua empresa;
+ Nao acusar;
+ Nao dar desculpas;

+ Nao reclamar.



MANDAMENTOS
DO BOM FBO




Fale sempre a
verdade.

Nao exagere.

Nao dupligue fatos
nao comprovados.




Sobre 0s produtos, o
Plano de Marketing e

a empresa, duplique
apenas informacoes
encontradas no
material de apoio
oficial.




Seja ético.

Nunca tente induzir o
convidado de outra
pessoa a entrar no
Nnegocio cCoOmM VOCE.




Seja fiel e confie
em sua linha
ascendente.

Nao se aconselhe,

OU pegue
iINnformacoes, com
alguém que nao seja
Seu ascendente.




Transmita sempre
o lado bom das
colsas.

Dupligue apenas
O que € pPositivo
para sua linha
descendente.




Esteja sempre

estusiasmado,
mesmo diante de
grandes desafios.




Deixe seus

problemas pessoais

fora de seu
negocio.




SEIERGCIEUNENG
profissional.

Nas reunides de

negocio, cumprimente
as pessoas de

aMmPOS 0S SEXOS

com formalidade, ou
seja, apenas com um
aperto de mao.




Nao trabalhe com
a possibilidade de
inadimpléncia.

Evite emprestar
cartoes, dinhelro,
cheqgues ou produtos
para pessoas que nao
sejam de sua total
confianca.




10,

Sorria. Sorria sempre!




+ Aproveite as promogoes

criadas pela empresa;

+ Procure conquistar as metas
promocionais;

+ Qualifique-se o quanto
antes;

+ Incentive seus patrocinados
a participarem,;

+ Figue atento aos prazos:
um dia pode fazer toda a
diferenca;

+ Trabalhe duro;

+ Divirta-se!




A TAXA DE
CRESCIMENTO
DO SEU
NEGOCIO E
PROPORCIONAL

AO TEMPO E
FSFORCO QUE
VOCE DEDICA
A ELE.




MISSAO

“Criaremos um ambiente lucrativo onde os individuos possam,
com dignidade, ser o que querem ser: onde a integridade, a™
empatia e a diversao sao nossos guias. Vamos criar e valorizar
uma paixao e crenga pela nossa empresa, nossos produt@® e
nossa industria. Buscaremos conhecimento e equilibrio e, acima
de tudo, seremos corajosos a medida gue lideramos nossa
empresa e os FBOs.”

Temos o privilégio de ter
ajudado muitas pessoas a
conseguir uma vida melhor
através do seu trabalho

0 se juntado a nos, vocé também
tem a capacidade de alcancar a grandeza,
nao apenas pelas recompensas do Plano
de Marketing Forever, mas também pelas
habilidades pessoais que vocé ganhara ao
longo do caminho. Vocé aprendera a se
comunicar melhor. Vocé aprendera a levar os
outros a uma vida melhor. Se voceé aplicar os
principios que aprendeu neste livro, regular e
consistentemente, tenho certeza de que tera
sucesso, como muitos tém antes de vocé.
Aqui esta um novo FBO mais saudavel, mais
feliz e mais bem-sucedido!

Forever yours,

Gregg Maughan
Presidente Forever Living Products




The
Aloe Vera
Company

Av. Comandante Franco,
4, 28016 Madrid,
Espanha

www.foreverliving.com.pt
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site com informações sobre a Forever Portugal

https://www.aloeveraonline.it/forever-living-products-portugal-shop-and-distributor-registration/



