
¡DE LOS INGRESOS 
EXTRA A LA  
INICIATIVA 

EMPRESARIAL!
¡Aprende cómo un ingreso extra puede 
convertirte en empresario, ser dueño de tu 
tiempo y tener más libertad financiera!



Cuando no llegas a fin de mes con tu sueldo, es el 
momento de pensar en tener unos ingresos extra, 
haciendo alguna actividad en horarios fuera del 
trabajo, por las tardes o los fines de semana, 
¿no?

Es el caso, por ejemplo, de familias que han alcanzado su umbral salarial 

pero quieren -y necesitan- superarlo. Profesionales que quieren un trabajo 

mejor, un salario más alto, pero encuentran muchas barreras y sus 

objetivos son cada vez más lejanos. Hay otros profesionales que trabajan 

muchas horas, no ven buenas perspectivas y quieren emprender. Y 

también hay, por ejemplo, algunas madres con hijos que se ocupan de la 

casa y sienten la necesidad de aumentar sus ingresos.

Pensando de este modo, y ante tantos escenarios, hay varias 

modalidades y formas de emprender, según tus habilidades y el tiempo 

del que dispones.

Las posibilidades giran en torno al trabajo manual, la artesanía, la 

gastronomía, la prestación de servicios en línea o la venta de un producto 

que tenga buena aceptación en el mercado. En este segmento, todavía, 

el más común y que genera unos buenos ingresos, sin grandes 

inversiones iniciales, es el de los productos de belleza y salud.

Muchas empresas de este sector trabajan con socios registrados. Al 

principio, puedes, por ejemplo, vender productos por encargo y, cuando 

ya tengas una base de clientes definida, aumentar tus pedidos y actuar 

con rapidez en la entrega. Estas empresas suelen ofrecer una comisión 

de hasta el 40% del valor del producto.



La decisión de ser empresario te proporciona una gran autonomía, ya que el trabajo se realiza 
en función del espíritu empresarial. Por tanto, eres tu propio empleado y estableces tus horarios 
en función de tu disponibilidad.

Otra ventaja es que si eliges trabajar con una empresa sólida y con productos de calidad, la 
aceptación es mayor y no tienes que preocuparte por el espacio y las existencias, ya que el 
proceso de venta se simplifica y es fluye fácilmente.

Lo que puedes ganar en esta segunda actividad te permite continuar proyectos que estaban 
parados, ya que tus ingresos principales no reunían las condiciones para ello. Una o varias 
fuentes de ingresos son cada vez más frecuentes en las familias que buscan alcanzar sus 
objetivos, como viajar, estudiar o incluso mejorar su calidad de vida y la de las personas que 
viven a su alrededor.

En este contexto, las personas que buscan en principio una segunda fuente de ingresos suelen 
identificar también una oportunidad de negocio en el segmento del marketing multi-nivel.

En este caso, las personas se convierten en socios de las empresas y, a través de la 
construcción de una red de contactos (de ahí "networking"), construyen un negocio propio sólido 
y duradero.

Ventajas de trabajar con 
productos de marcas establecidas
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Revender productos significa intermediar en el proceso, es decir, compras artículos o haces 
pedidos por catálogo o a través del sitio web, anuncias las ventajas de lo que vendes y ganas 
tu comisión.

Antiguamente, las personas que presentaban productos de belleza llamaban a las puertas, 
visitaban las casas de los clientes potenciales y les mostraban los productos que 
comercializaban y las ventajas de adquirirlos.

Hoy en día, el número de estrategias ha aumentado mucho, facilitando el trabajo y 
reduciendo el tiempo de las visitas. La difusión, en su mayor parte, se realiza a través del 
teléfono móvil, utilizando las redes sociales para comunicarse con clientes potenciales. Entre 
las ventajas, con un solo clic, el alcance es mucho mayor, llegando a un gran número de 
personas.

Una vez definida la empresa que más te conviene y que se adapta a lo que buscas, es hora 
de ponerse manos a la obra. El primer paso es decisivo: conocer a fondo la marca, los 
productos y la finalidad. De ese modo, cuando los clientes te hagan preguntas, sabrás 
responder y ayudar.

Luego tienes que entender lo que busca el cliente. Con el tiempo, llegas a conocer el perfil de 
cada uno y ya sabes qué le gusta y qué ofrecerle.

¿Cómo iniciarse en el sector?



Si tu opción como fuente de ingresos extra son 
los productos de belleza, que en algunos casos 
también incluyen productos que contribuyen 
a la salud, es importante que sepas que 
el mercado de este género es uno de los 
más rentables del mundo. Y España-
Portugal se sitúa en el Top 10 en el ranking 
de países que más cosméticos consumen.

Ser empresario en el negocio de la belleza 
es tener un público objetivo garantizado en una 
de las áreas de mayor crecimiento y que tiene 
un gran atractivo para el público, consumidores 
de distintos géneros, edades y grupos 
de ingresos.

Por tanto, conocer y comprender tu región 
de cobertura, si hay otras empresas y 
personas trabajando, es esencial para 
comprender si debes invertir en ese 
producto o marca en particular, o aportar 
noticias para ganarte al público.

Sugerencia de nicho:
Belleza y salud



Antes de decidirte por la marca o el producto con el que vas a 
asociarte, conoce y estudia a tu proveedor. También es importante 
comprar y utilizar los productos para saber si realmente aportan los 
resultados y beneficios anunciados.

En esta investigación es necesario considerar algunos puntos, como:

• Calidad del producto;

• Marca laboral;

• Licencia de productos;

• Historia de la empresa en el mercado;

• Número de Identificación Fiscal (NIF) de la empresa;

• Comentarios en las redes sociales;

• Quejas en sitios de opiniones;

• Valores de trabajo;

• Descuentos;

• Facilidades de pago.

Haciendo esta encuesta, identificarás si tendrás un buen socio para 
tu negocio.

Evalúa a tu proveedor



Sé la mejor versión que puedas ser Invierte en las relaciones y en la satisfacción de las personas 

El primer paso para pasar de 
ingresos extra a la iniciativa 
empresarial es ofrecer 
productos de calidad al 
consumidor y conocer muy bien 
bien lo que vendes.

Por tanto, tanto, investiga, 
estudia y comprende la marca y 
los productos con los que estás 
trabajando.

Lo ideal es hacer una prueba y 
saber cómo reconocen 
reconocido por las personas 
que lo consumen. Esto se llama 
concepto de consultoría, cuando 
hablas desde tu propia

experiencia sobre los beneficios 
que obtiene el cliente al 
comprar.

Con éxito en los negocios y 
ventas, puedes pasar pasar de 
ser capaz de generar ingresos 
extra a ingresos principales y 
convertirte en empresario.

Tienes la posibilidad de tener tu 
propio equipo y ampliar tus 
ingresos, ya que lo que ganas 
está directamente relacionado 
con las actividades que se 
realicen.

Tienes que mantener el contacto 
con la persona a la que has 
presentado los beneficios del 
negocio después de la 
realización del pedido y entrega 
del producto porque, si al cliente 
le gusta, seguirá comprando, por 
lo que es una buena oportunidad 
para fidelizar tu contacto.

Habla, pide opiniones sobre la 
experiencia de compra y sobre 
los productos comprados ya que 
es una forma de demostrar 
cuánto valoras una buena 
relación.

Consejos para tener 
éxito con los productos
Si ya has definido el nicho en el que quieres trabajar y has evaluado a los proveedores, es hora de pasar a la acción y empezar a trabajar. 
¡Para ello, hemos separado algunos consejos que pueden hacer que tus ingresos extra se conviertan en tu profesión!

Y eso, para la mayoría de las 
personas, es lo que hace que 
sigan comprando.

Un buen servicio es el mejor 
bien que puedes ofrecer a tus 
clientes.
Significa estar siempre presente, 
pero sin molestar o estorbar al 
consumidor.

Establece contactos de forma 
periódica, pero sin exagerar la 
frecuencia, y muéstrate siempre 
disponible para ayudar y aclarar 
dudas. 



Hay algunos consejos sobre cómo ser 
recordado en la posventa, invertir en ella y 
retener a tus clientes.
• Merece la pena mantener un contacto

directo con el consumidor e informarle de
las novedades, pudiendo utilizar las redes
sociales, como Whatsapp, Facebook o
Instagram;

• Entregar el producto en envases
personalizados, envíar mensajes en
fechas importantes, ofrecer descuentos y
ofertas exclusivas en los cumpleaños en
función de la frecuencia con que el cliente
te compre;

• Otra forma eficaz de fidelizar a los
clientes es ofrecer métodos de pago
diferenciados que ofrezcan comodidad y
seguridad.

Consejos para tener éxito 
con los productos
Que te recuerden



Una gran posibilidad para iniciar una reventa en busca de ingresos extra y convertirte en un 
emprendedor del sector es trabajar con una marca conocida en todo el mundo. Con más de 29 
años en el mercado español y presente en más de 160 países, Forever Living Products Spain 
trabaja con productos a base de Aloe Vera.

Desde su fundación, la empresa ha hecho hincapié en la calidad de sus productos. Para ello, 
siempre ha mantenido su propia plantación de Aloe, también conocido como sábila, y fábricas 
de instalación y envasado.

La empresa tiene actualmente cuatro líneas de productos a base de aloe vera y otros 
ingredientes naturales, que son: bebidas, cuidado personal, nutrición y belleza. Muchos de 
estos productos están certificados por el Consejo Científico Internacional del Aloe en cuanto a 
pureza y potencia.

Además, la mayoría de los productos son veganos y aptos para vegetarianos, y sus nutrientes 
son estupendos para ayudar a las personas con dietas restringidas y llenar lagunas 
nutricionales.

Forever es también una de las principales empresas de marketing multi-nivel del mundo, con 
uno de los planes de marketing más atractivos del sector. Además de bonificaciones y 
recompensas exclusivas, las personas que reúnen los requisitos para los incentivos de la 
empresa disfrutan de viajes a lugares como Abu Dhabi, Estocolmo, Londres y Cancún.

Belleza, salud y cuidado 
personal en una sola marca



En la línea de bebidas, Forever tiene una diversidad de sabores con los 
beneficios del aloe vera, combinados con frutas y otros elementos naturales. 
Para realzar la belleza, nuestros productos cuidan tu piel de la cabeza a los 
pies combinando el aloe vera con otros ingredientes naturales para crear 
fórmulas innovadoras de resultados probados.

En cuidado personal, hay desde jabones y champús hasta dentífricos, para 
cuidar tu cuerpo, cabello y dientes con la línea completa elaborada con 
ingredientes naturales.

Para quienes buscan suplementos y vitaminas, Forever tiene una gama de 
vitaminas diarias y complementos alimenticios. Nuestros productos aportan 
beneficios nutricionales a todo tipo de personas.

Y para quienes quieran tener una base de todo lo que producimos, o empezar 
a ser nuestro empresario, tenemos los Packs, que están diseñados para 
garantizar los máximos beneficios en composiciones exclusivas. Los packs 
son adecuados para quienes quieren desarrollarse en los negocios y para las 
personas que buscan más salud y calidad de vida.

Belleza, salud y cuidado 
personal en una sola marca

Conoce nuestros productos



Para convertirte en Distribuidor de Forever 
(FBO-Forever Business Owner), es decir, ser 
dueño de tu propio Negocio Forever, y cambiar 
tu vida, sólo tienes que tener al menos 18 años 
y contar con un FBO que quiera patrocinarte. Si 
no tienes ninguno, contactános y te facilitaremos 
los datos de contacto de un FBO.

Como FBO, tienes la posibilidad de conseguir 
independencia económica y horarios de trabajo 
flexibles, y por tanto más tiempo libre para hacer 
lo que te gusta y mejorar tu calidad de vida con 
nuestros productos.

Si te han gustado nuestros consejos y quieres 
ser un FBO Forever, haz clic en el enlace de 
abajo para acceder a nuestra web y ponerte en 
contacto con nosotros.

¿Cómo ser Distribuidor Forever?

www.foreverliving.es
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Garantizar la mejor 
calidad.

Forever Living Products Spain SL
Calle Maldonado, 55
28006 Madrid, Spain

www.foreverliving.es
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